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La vendita & lo strumento contrattuale piti diffuso nella prassi per realizzare uno scam-
bio di beni, anche in ragione della tradizionale duttilita del relativo schema negoziale. E
il primo dei contratti tipici ad essere disciplinato successivamente al Titolo Il Dei con-
tratti in generale cosicché la ricostruzione della sua disciplina costituisce un banco di
prova degli istituti e dei principi generali delf'autonomia privata.

Dal ceppo della vendita sono germogliate nuove figure contrattuali, tipiche e atipiche
(a mero titolo esemplificativo il contratto estimatorio, il franchising, la concessione di
vendita) e si sono sviluppati nuovi sottotipi contrattuali in forza di pattuizioni aggiuntive
e di varianti multiformi, oggetto di specifica analisi.

Lopera si propone di offrire una trattazione rigorosa e completa del contratto, con un
taglio attento agli aspetti pil operativi e alle novita offerte dalla prassi commerciale e
coniuga competenze privatistiche e commercialistiche, affiancando all'impostazione tra-
dizionale uno sguardo attento alle esigenze delle imprese e alle limitazioni imposte dal
Codice del consumo, tenendo in considerazione anche le indicazioni del legislatore
europeo di cui alla Direttiva n, 2011/83. Levoluzione della nozione di beni e di diritti che
posscno essere trasteriti con la vendita ha inoltre imposto una rivisitazione delfistituto,
conducendo a soluzioni nuove e ad adattamenti delle regole tradizionalmente applicate:
Foggetto del contratto si & arricchito alla luce dell'evoluzione delle categorie dei beni e
dei diritti, conducendo alfemanazione di disposizioni speciali (che devono essere oppor-
tunamente coordinate dallinterprete con la disciplina codicistica), da un lato, e inducen-
do, dallaltro nuove riflessioni e adattamentj delle regole generali (il pensiero corre, tra gli
altri, al'azienda, alle partecipazioni sociali, ai marchi, ai brevetti quali possibili oggett
della vendita). Ampio spazio viene pertanto dedicato alla vendita di azienda {anche in
sede fallimentare), alla vendita di diritti di proprieta intellettuale, alla vendita di azioni e
quote.

Lillustrazione dei temi, affrontata da docenti universitari, notai e avvocati, muove dal-
Finquadramento sistematico e dalla ratio di ciascuna previsione, per calarsi nei proble-
mi concreti della pratica quotidiana, dando ampiamente conto del panorama giurispru-
denziale.

L'opera & corredata da un eBook contenente il testo cartaceo interrogabile con
ricerca libera e una ricca banca dati contenente un’ampia selezione di giurispru-
denza, in massima e per esteso, circolari e modelli contrattuali.
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